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Vermarktungs-
erlose von
Batterie-
speichern

Ein Branchenvergleich



Das Thema Batteriespeicher ist aktuell in aller Munde. Neben dem
groBen Potenzial fiir die Energiewende, haben Speicher nicht zuletzt
an Attraktivitdt gewonnen, weil man mit ihnen bares Geld verdienen
kann. Zur Erlésstruktur gibt es aktuell 3 grundlegende Optionen:

2. Profit-Share 3. Tolling

1. Profit-Share mit Floor (Fixpreis)

Wie gut performt |hr Vermarkter Ihres
Batteriespeichers hinsichtlich der erzielten
Erlése im Branchenvergleich?

Der einzige Erlésstrom von Stand-Alone Speichern wird durch den
entsprechenden Vermarkter erzielt. Diese setzen die Speicher basie-
rend auf eigener geheimer Software und Algorithmen an den unter-
Wie Siﬂd dle Kosten fur dle schiedlichen Markten ein, um das Potenzial der verschiedenen Ein-
. . . nahmequellen zu nutzen.
Vermarktung lhres Batteriespeichers im

Branchenvergleich einzuordnen?

Erldse :
Betreiber X Profit-Share
Sind die Betriebskosten und die technische
Verfligbarkeit Ihres Batteriespeichers
konkurrenzfahig innerhalb der Branche? Als wichtigster Bekannt bzw.

Parameter unbekannt! vergleichbar
Wir schaffen Transparenz
durch den Branchenver-
gleich.

Als Betreiber gibt es fiir die Vermarktungsoptionen 1 & 2 aktuell nur
die Méglichkeit den Vermarkter anhand der Kostenstruktur (Profit-
Share) auszuwahlen. Jedoch gibt es aktuell keine Maglichkeit, die
absolute Hohe der erzielbaren Erlose und somit die ,Qualitit
der Vermarktung“ zu bewerten und zu vergleichen. Durch unseren
Branchenvergleich soll eben diese wirtschaftlich absolut essenzielle
Transparenz beziiglich der einzigen Erldsposition hergestellt werden.



Ilhr Mehrwert:

Aus Backtesting Daten, welche bei verschiedenen Vermarktern an-

gefragt wurden, haben wir festgestellt, dass durch suboptimale Ver- Ubersichtlicher Report:

marktung entgangene Erlése im 5-stelligen Bereich pro MW pro Jahr Als teilnehmender Betreiber erhalten Sie einen individuellen Re-
im Raum stehen. Dem entsprechend besteht hier eine unbedingte port, der die Ergebnisse des Branchenvergleichs transparent und
Optimierungsnotwendigkeit. ubersichtlich darstellt.

Aktuelle Marktlage:
Als Teil des Reports werden Sie liber die aktuelle Marktlage von
Batteriespeichersystemen in Deutschland informiert, um lhre

2 eigene Position in dem Feld besser einordnen zu kdnnen.
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§ ” | Sie erhalten einen Uberblick dariiber, wie Ihr Vermarkter hinsicht-
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u Identifizierung von Potenzialen:
Aus der Analyse der relevanten Kennzahlen Ihres Batteriespei-
chers lassen sich zudem konkrete Erléspotenziale ableiten. Denn

Januar Februar Mérz Monate abhangig von der Qualitdt des Vermarkters geht es hier um zu-

sétzliche Erlspotenziale und (entgangene) Einnahmen im flinf-
stelligen Bereich pro MW pro Jahr.
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Mein Vermarkter Analyse weitere Kostenparameter:

Neben der Betrachtung der Erldse werden weitere Parameter
analysiert. Dazu zdhlen die Betriebskosten sowie die technische
Der Branchenvergleich wird Anlagenbetreibern mehr Transparenz Verfligbarkeit Ihres Batteriespeichers.
hinsichtlich der Vermarktung ihres Speichers geben. Konkret wer-
den wichtige KenngréBen wie die historisch erzielten Vermarktungs-
erldse, die Betriebskosten sowie die technische Verfligbarkeit analy-
siert, vergleichbar gemacht und innerhalb der Branche eingeordnet.

Fundierte Entscheidungsgrundlage:

Basierend auf den Ergebnissen des Branchenvergleichs ergeben
sich mogliche Handlungspotenziale, die als Grundlage fiir weitere
Entscheidungen beziiglich der Vermarkterwahl bzw. des Betriebs
des Batteriespeichers dienen kdnnen.
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